
4月 5月 6月 7月 8月 9月 10月 11月 12月 1月 2月 3月 計
就労支援事業収益 800000 1000000 1500000 200000 2500000 2700000 300000 3300000 3600000 3800000 4200000 4600000 28500000

就労支援事業活動収益計 800000 1000000 1500000 200000 2500000 2700000 300000 3300000 3600000 3800000 4200000 4600000 28500000
就労支援事業販売原価 0

期首製品（商品）棚卸高 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
当期就労支援事業製造原価 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
当期就労支援事業仕入高 274400 343000 514500 68600 857500 926100 102900 1131900 1234800 1303400 1440600 1577800 9775500
期末製品（商品）棚卸高 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

就労支援事業販管費 0
就労支援事業活動費用計 274400 343000 514500 68600 857500 926100 102900 1131900 1234800 1303400 1440600 1577800 9775500

就労支援事業活動増減差額 525600 657000 985500 131400 1642500 1773900 197100 2168100 2365200 2496600 2759400 3022200 18724500
2844270 2973555 2844270 2973555 2973555 2585700 2973555 2844270 2973555 2844270 2973555 2973555 34777665

4月 5月 6月 7月 8月 9月 10月 11月 12月 1月 2月 3月 計
就労支援事業収益 679041 710647 731915 972957 590684 1142828 1203209 1330403 1400750 1499218 1164743 1269140 12695535

就労支援事業活動収益計 679041 710647 731915 972957 590684 1142828 1203209 1330403 1400750 1499218 1164743 1269140 12695535
就労支援事業販売原価

期首製品（商品）棚卸高 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
当期就労支援事業製造原価 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
当期就労支援事業仕入高 55881 65185 46825 55638 47866 47830 24439 150679 221079 233250 320920 281558 1551150
期末製品（商品）棚卸高 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

就労支援事業販管費
就労支援事業活動費用計 55881 65185 46825 55638 47866 47830 24439 150679 221079 233250 320920 281558 1551150

就労支援事業活動増減差額 623160 645462 685090 917319 542818 1094998 1178770 1179724 1179671 1265968 843823 987582 11144385
2052720 2198695 2193851 2302207 2494670 2250241 2349437 2156298 2290496 2411427 2015142 2299415 27014599

単価の向上

経営改善計画期間中の具体的改善策と実施時期等

項目 課題

別紙様式２－２

平成30年4月～平成31年3月

平成30年4月～平成31年3月

平成30年4月～平成31年3月

大判出力業務の販売先の開拓の為、営業・広告の強化を行う。

インターネット販売業務において粗利の高い自社での買取・販売を強化。

請負業務において簡素・低単価のものから複雑・高単価の業務へ移行。

実施期間 具体的な改善策

（注）経営改善を行う項目(例：営業体制の強化、経費削減、販路拡大等）を記載するとともに、課題を記載し、その課題に対応するための実施期間と
具体的な改善策をそれぞれ記載する。適宜欄は追加する。

営業力の強化

自主事業の推進

支払い賃金総額

（計画期間中の見込額）
平成２９年

収
益

費
用

支払い賃金総額

収
益

費
用

平成３０年
（前年度実績）

単価の交渉

販路の拡大

収益の向上
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